PrimeHouse

CHECKLIST: PRZYGOTOWANIE DO SPOTKANIA Z KLIENTEM

DATA SPOTKANIA:

ADRES NIERUCHOMOSCI:

DANE KLIENTA:

TELEFON KONTAKTOWY:

PRZED SPOTKANIEM

ANALIZA RYNKU | WYCENA

[] Znalaztem 5-10 podobnych nieruchomos$ci na portalach (Otodom, Gratka, OLX)

[] Sprawdzitem ceny transakcyjne (operaty z gminy / Cenatorium / UrbanOne / rzeczoznawca)
[] Znam liczbe konkurencyjnych ofert w tej lokalizacji: _____ ofert

[] Znam éredni czas sprzedazy podobnych nieruchomosci: _____ miesiecy

] Przygotowatem zestawienie zalet okolicy (komunikacja, infrastruktura, rozwaj)

(] Mam uzasadniong cene wywotawczg: _____ zb(____ zt/m2)

DOKUMENTACJA NIERUCHOMOSCI

[] Dostep do drogi — sprawdzone
[] Certyfikat energetyczny — sprawdzone

[] Zaéwiadczenie o zakoriczeniu budowy / pozwolenie na uzytkowanie



] Wypis z ksiegi wieczystej (obcigzenia, hipoteki)

[] Aktualny plan zagospodarowania przestrzennego

NOTATKI - potencjalne problemy zidentyfikowane:

ANALIZA ISTNIEJACEJ OFERTY (jeli dotyczy)

[] Sprawdzitem obecne ogtoszenie na portalach

[] Ocenitem jako$¢ zdjeé: DOBRA / SREDNIA / SLABA

[] Ocenitem opis: KOMPLETNY / WYMAGA POPRAWY

] Sprawdzitem widocznoséé w wyszukiwarkach (na ktérej stronie): _____
[] Plan mieszkania/domu dostepny: TAK / NIE

[] Przygotowatem plan dziatari naprawczych

NOTATKI - zidentyfikowane braki:

MATERIALY | NARZEDZIA

[] Raport z analizy rynku (wydrukowany lub PDF)
[] plan wspotpracy z harmonogramem dziatan
[] Portfolio moich sukceséw (case study, przed/po, opinie)

[] Materiaty promocyjne o moich ustugach



] Katalogi PrimeHouse (jesli korzystam)

1 wazér umowy na wytgcznosd

[] Wizytdwki

[] Laptop/tablet natadowany, internet sprawdzony
[] Teczka lub elegancka torba na dokumenty

[] Notatnik i dtugopis

WIZERUNEK

] Elegancki strdj odpowiedni do sytuacji
[] Czyste, wyprasowane ubranie

[] Zadbane buty

[] Schludna fryzura

] Delikatny, profesjonalny zapach

ODPOWIEDZI NA NAJCZESTSZE PYTANIA
[] "Dlaczego wytaczno¢?" —- ODPOWIEDZ PRZYGOTOWANA

L] "aka jest prowizja?" - ODPOWIEDZ PRZYGOTOWANA
] "Co jedli sie nie sprzeda?" — ODPOWIEDZ PRZYGOTOWANA
[] "Czy musze robié remont?" — ODPOWIEDZ PRZYGOTOWANA

] "Dlaczego potrzebuje agenta?" — ODPOWIEDZ PRZYGOTOWANA



PODCZAS SPOTKANIA

BUDOWANIE RELACIJI (10-15 min)

[] Uémiech, kontakt wzrokowy, pewny uscisk dtoni

[] zadatem pytanie: "Co sktonito Panstwa do sprzedazy?"

[] Zadatem pytanie: "Jakie majg Paristwo oczekiwania co do czasu?"
[] Zadatem pytanie: "Jakie sg Paristwa oczekiwania cenowe?"

[] Stucham uwaznie i notuje kluczowe informacje

[] Pokazuje empatie i zrozumienie

NOTATKI - potrzeby i obawy klienta:

PREZENTACJA WARTOSCI (15-20 min)

[] Przedstawitem raport z analizy rynku

[] uzasadnitem rekomendowana cene danymi

[] Pokazatem portfolio swoich sukceséw

[] Zaprezentowatem szczegdtowy plan dziatan
[] Wyjasnitem wartosc¢ i proces Open House PRO

[] Opisatem strategie marketingowa (zdjecia, opisy, kampanie)



ZAMKNIECIE

[] Podsumowatem korzysci wspotpracy

[] Zaproponowatem konkretne kolejne kroki

[] Jegli klient gotowy — zaproponowatem podpisanie umowy

[] Jedli klient potrzebuje czasu — zostawitem materiaty i ustalitem termin kontaktu

[] Podziekowatem za czas i potwierdzitem dostepnosd

PO SPOTKANIU

FOLLOW-UP

[] Wystatem SMS/email z podziekowaniem w ciagu 24h
[] Przestatem elektroniczne wersje materiatow (jesli klient prosit)

] Zaplanowatem kontakt follow-up (data):

[] Zanotowatem kluczowe informacje ze spotkania

NOTATKI | WNIOSKI

Co poszto dobrze:

Co moge poprawié nastepnym razem:




Nastepne kroki:

STATUS OFERTY:

[] Umowa podpisana

[] Klient potrzebuje czasu (kontakt follow-up: ______ )

[] 0Odmowa (powdd: )

PrimeHouse

PrimeHouse — portal dla agentdw, ktdrzy budujg swojg marke na jakosci.

www.primehouse.pl
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